NA PET OTAZEK ODPOVIDA

Jan Vaithara: ,Mam dost velkou vydrz hledat
opravdu dobré argumenty.”

Je mu 29 let. Stal u zrodu u pro-
jektu Fazole.cz Se svou firmou
Eastbiz.com se vénuje prodeji
softwaru pro barterové burzy ve
Spojenych Stétech.

V pozadi kariéry mnoha

tspésnych lidi jsou dobré

népady, které byly dota-
zeny az k realizaci. Prozradite
ném, jaky ndpad stil na startu
té vasi?
Snazim se vyuzit kazdou pfile-
#itost a minimélné jedna véc
z deseti vidy vyjde. Takze je to
hlavné neustalé zkousent, vymys-
leni a prace na nékolika vécech
najednou. Diky internetu je dnes
podnikdnf mnohem jednodussi.
Vétsina projekei se dé zacit vel-
mi snadno s malymi ndklady

a velmi rychle. Internet povazuji
za zlom ve své kariéfe, protoze
umoz-fiuje okamzité vyuzivat pii-
lezitosti a podnikat z jakéhokoliv
mista kdekoliv na celém svéte.
Takto jsme mohli jednoduse zait
z CR prodévat software v USA

s firmou Eastbiz.com a nésledné
rok poté z USA rozjet projekt
zaméfeny pro Ceskou republiku.

Rik4 se, ze kazdy ma

nejradéji své napady.

Co délate vy, kdyzZ chcete
prosadit vlastni nazor?
Mém dost velkou vydrz hledat
a ptichdzet s argumenty dokud
nenajdu ty pravé pro presvédcent
druhé strany. Ale nejde jen o to,
kdo m4 v ur¢ité véci pravdu a kdo
ne. Spiie jde o to, ¢eho cheete
dosahnout, a podle téchto cilt si
uréuji, jestli stoji za to ztrdcet Cas
presvédéovanim nebo ne. Nekdy
se stavd, ze kdyz druhou stranu
presvédcite o tom, ze mdte pravdu
vy, tak to paradoxné obchod
pokazi. Takze je velmi dileZité byt
v uréitych situacich hodné velko-
rysy a sledovat hlavné konecny cil,
keerého chei doséhnout.
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Nékdo nazyvé své chyby

zkuSenostmi. Jakych nej-

vétsich chyb jste se v praci
dopustil a jak byste se jich dnes
vyvaroval?
Nejvétsimi chybami bylo ocekd-
vani, ze vichni moji spolupra—
covnici nebo i obchodni partnefi
budou pokazdé jednat raciondlné
a oteviené tak, jak sami sebe ze
zat4tku deklaruji. Proto dnes
mnohem vice pfemyslim nad
tim, jaké mé kdo skute¢né moti-
vace a pro¢ urcité véci déld nebo
bude délat a jak se to lisf od
toho, co ffka.

I kdyz $katulkovani
mnohdy nefunguje, exis-
tuje typ lidi, na ktery si
davéte pozor?
Na ty, co lzou a pak jesté t€m
1Z{m sami vefi.

Kdybyste ted’ mél zaéit od
nuly, co byste zménil
nebo udélal jinak?
Délal bych vse zhruba stejné.
Kdyz mém pocit, Ze néco jde
délat lépe, bez obav délim radi-
kalni zmény ze dne na den. [

CO SE VAM BUDE HODIT PRI JEDNANi S ANGLICANEM

NELEPTE SE NA NEJ
Prisloveéna britska zdvorilost
a rezervovanost opravdu
nejsou jen mytem. Jakékoliv
citové projevy Ci hlasité slovni
vyjadreni provazené zivou
gestikulaci jsou vSeobecné
povazovany za nepatficné,

v obchodnim styku pak za
zcela nepfijatelné. Pri rozho-
voru musi uéastnici dodrzovat
velkou vzdalenost a jakakoliv
snaha priblizit se je povazova-
na za neomalenost. | pii verej-
ném projevu pohlédne britsky
obchodnik partnerovi do oci
jen velmi zfidka, protoze civé-
ni je brano jako projev neucty.

NETLAGTE NA PILU
Dochvilnost je zakladni pod-
minkou ispéchu obchodniho
jednani. Kdyz vSak uzavirate
obchodni smlouvu, vezméte

v ivahu, ze Anglicané se roz-
hoduji pomaleji. Nesnazte se
rozhodnuti uspisit, vas partner
by se mohl urazit a vasi nabid-
ku odmitnout. Béhem jednani
muzete byt asto pozvani do
restaurace na obchodni obéd.
Béhem obéda vyckeite, az
vas anglicky kolega sam
nastoli téma vaseho spolec-
ného obchodu. Sami 0 ném
nezacinejte, mohli byste byt
povazovani za nezdvoraka.

DEJTE POZOR NA VZHLED
V anglickém obchodnim pro-
stredi je kladen velky diraz
na seriozni vzhled. U obou
pohlavi se vyzaduje konzerva-
tivni obleceni. Moda nema na
obchodnim jednani co délat

a muze byt povazovana
dokonce za frivolni. Kvalitni
obleéeni, které nosite uz
nékolik let, je zcela vhodné,
muzi by méli nechat doma
pruhovanou vazanku, nebot ta
je soucasti uniformy vojen-
skych pluku. V kravaté se vzo-
rem, ktery pfipomina vojen-
sky, budete pusobit dojmem
afektovaného vystrednika.

NEBUDTE MOC DOVERNI
V novéjsich pramyslovych
odvétvich se zacina vzivat
oslovovani kiestnim jménem,
je véak nutné pockat, az vam
to vas obchodni partner
nabidne. Mate-li svoleni po-
uzivat pfi osloveni kiestniho
jména, dejte pozor, abyste je
béhem rozhovoru neopakovali
¢asto. Béhem zdvorilostni
konverzace méjte na paméti,
Ze neni vhodné ptat se na
osobni zalezitosti, jako je mis-
to narozeni, nabozenské pre-
svédéeni nebo cokoliv, byt
jen vzdalené osobniho. Zvolte
radéji bezpecné téma.

nejlepsich
manazerskych

knih...

JAK PRODAT SAM SEBE, JOE GIRARD
Kniha, ktera vas provede vSemi zal
nostmi personalniho trhu a poradi,
muzete béhem kratké doby zvysit
svou cenu.

VAS SOUSED JE MILIONAR
Zapomeiite na zavist, kolektiv ame
kych autorii se ve vas nepokousi
vzbudit nejhorsi pudy, ale chce,
abyste si i vy sahl na bohatstvi.
Nékolika pribéhy vas tieba navedc
na spravnou cestu.
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KAM SE PODEL MUJ SYR

Zatim vam délalo problémy vyrovr
se se zménami ve vasem Zzivoté.
Zkuste si piecist knihuSpencera
Johnsona a kazdou zménu privita
jako moznost k postupu.

“JAK _
PLAVAT SE
ZRALOKY

JAK PLAVAT SE ZRALOKY, HARVEY MA
Vase kariéra je jeden velky boj, k
nema zadna pravidla a neplati v n
dohody, proto vam nezbyva nez n
dovat podlé taktiky, jak se zbavit
kurentd...

r;l“ BT LASKAVIM
| AEREKTIVNIM
_ POLICISTOU
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JAK BYT LASKAVYM

A EFEKTIVNIM POLICISTOU

Mozna to neni prace vasich sni,
daji se tim také vydélavat penize
védeét, jak na to...
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